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Unternehmen stehen vor vielen Herausforderungen
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In welche neuen 
Märkte müssen 

wir expandieren?

Was macht unser 
ausländischer 

Wettbewerber gerade?

Sind wir auf die 
Zukunft 

vorbereitet?

Wie sollen wir auf 
große Wettbewerber 

reagieren?

Wie vermitteln wir 
den Mitarbeitern 
unsere Strategie?

Was passiert, wenn 
Google in unseren 
Markt einsteigt?

Haben wir die 
Marktveränderungen  

noch im Blick?

Welchen go-to-market 
Ansatz sollen wir 

wählen um erfolgreich 
zu sein?

In welchen Bereichen 
sind andere 

Unternehmen besser 
als wir?

Wie stoßen wir wichtige 
Veränderungen an ohne 
die besten Mitarbeiter 

zu verlieren?

Was plant 
eigentlich die 
Konkurrenz?

Outgrow your competitors

Wie sollen wir 
auf KI 

reagieren?
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Projekterfahrung in über 30 Ländern

Europa: Belgien, Dänemark, 
Deutschland, Finnland, 
Frankreich, Tschechische 
Republik, Italien, Luxemburg, 
Niederlande, Österreich 
Schweden, Schweiz, Spanien, 
Tschechien, UK

Asien: China, Indien, Iran, 
Japan, Korea, Russland, 
Thailand, Türkei

Nordamerika: Kanada, USA

Südamerika: Argentinien, 
Brasilien, Chile

Ozeanien: Australien

Afrika: Ägypten, Marokko, 
Südafrika, Uganda

Wir begleiten Unternehmen in Deutschland und 
in Wachstumsmärkten.



4

Strategieprojekte

• Marktveränderungen erkennen
• KI zielgerichtet einsetzen
• Markteintrittsstrategien erarbeiten
• Eroberung neuer vielversprechender Märkte
• Change Management etablieren
• Internationale Expansion vorantreiben
• Marktpotenzialanalysen durchführen



Markt- und Wettbewerbsanalysen

• Analyse der wichtigsten Marktteilnehmer
• Laufende Wettbewerbsbeobachtung durchführen
• Konkurrenzanalysen erstellen
• Benchmarking mit Best-in-Market



Strategische Planspiele

Herausforderungen

• Verbesserung des Strategieverständnisses
• Den Markt aus Wettbewerbssicht kennenlernen
• Internationalisierung vorantreiben
• Stakeholder Management besser verstehen
• Marktveränderungen erfahren
• Merger & Acquisitions durchspielen

Tools, die wir einsetzen

• Business Wargame 
• Compete
• Driving Strategy
• GameChangers
• Going Global
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Fachexpertise

Studien, Fachbücher, Workshops, Artikel, Vorträge, …



Kunden (Auszug)
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Unsere Werte und Einstellungen

menschlichneugierig

kreativzielorientiert

Der Mensch steht im Mittelpunkt unserer 
Arbeit. Als Person und im Team, in seiner 
Vielfalt, mit all seinen Facetten und 
Eigenheiten.

Anspruchsvolle Projekte sind der Treiber 
unserer Arbeit. Wir wollen mehr über die 
Organisation, die Menschen und die Produkte 
erfahren und gemeinsam mit Ihnen erfolgreich 
neue Wege gehen.

Wir denken gerne „out of the box“ und setzen 
auf neue Formate wie haptische Planspiele 
und andere Tools. 

Unser Tun ist auf Ihre Ziele ausgerichtet. 
Weniger blabla, mehr greifbare Resultate, 
die Sie weiterbringen.
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Der nächste Schritt.

Tel. +49/(0)30 679 360 
johannes.deltl@acrasio.de
Termin vereinbaren

ACRASIO GmbH
Stephanstrasse 15
D-10559 Berlin

Johannes Deltl, Geschäftsführer 
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